WERTSCHECK

fir die Vermittlung eines Neukunden.

Gliltig beim Verkauf eines Neu- oder Gebrauchtfahrzeuges
und einzulosen in jeder Schonauen-Filiale.
Gliltig zwei Jahre nach Ausstellungsdatum.
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WERTSCHECK

So geht's:

Jeder Kunde, der ein Fahrzeug bei uns gekauft hat, kann teilnehmen und einen
Neukunden werben. Dabei gelten als Neukunden alle Personen, die noch nie ein
Fahrzeug bei der Schonauen Autohaus GmbH & Co. KG erworben haben.

Bitte teilen Sie dem zustandigen Verkaufsberater Ihre Empfehlung mit, bevor
der Neukunde einen Autokaufvertrag bei uns abschlieRt, denn nachtragliche
Werbungen konnen nicht beriicksichtigt werden!

Samtliche Dienstleistungen bzw. Produkte des Schénauen-Teams (z.B. neue
Reifen, Inspektionen etc.) konnen innerhalb zwei Jahren mit dieser Pramie
verrechnet werden. Eine Barauszahlung der Pramie ist nicht moglich. Mitarbeiter
des Schonauen-Teams konnen leider nicht am Pramiensystem teilnehmen.

Eine Pramie ist auch ausgeschlossen, wenn der empfohlene Neukunde bereits
Bestandskunde im Hause Schonauen ist. Der Rechtsweg ist ausgeschlossen.

SCHONAUEN

...die automobile Welt

: ir uns
dengewinnung fir uns
Neukun logh"t sich auch fiir Sie

Pramienhohen;

Fiir die Vermittlung eines Neukunden, der in unserem Hause €
einen Neuwagen kauft, gibt es 100,-

Fiir die Vermittlung eines Neukunden, der in unserem Hause €
einen Gebraucht-, Test- oder Vorfiihrwagen kauft, gibt es 50,_

Name des Vermittlers | Kundennummer:

Vor- und Zuname des vermittelten Kunden | Kundennummer:

Vertragsabschluss-Datum | Kfz-Kennzeichen:
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